
Investigación 2:
EL ZAR DE LOS HOSPITALES



“Tecnología Médica Avanzada (TECMA)” es la 
empresa que vendió ambulancias hechizas y 

sobrevaloradas al Estado y siguen recibiendo mas 
contratos.  



9 problemas

1. Venta de ambulancias hechizas es un daño al 

pueblo

2. Soborno para agilizar pagos

3. Empresa que vendió al IHSS siguen vendiendo 

4. Empresas familiares también venden

5. Sobrevaloración

6. Fraccionamiento

7. Empresas que participaron a la vez



9 problemas

1.Venta de ambulancias hechizas es un 

daño al pueblo  

• En 2011, la junta directiva del IHSS en 
declaratoria de emergencia aprobó la compra de 

ambulancias y para el 2012 se adjudicó el 

contrato a TECMA en “Compra Directa”.

• Informe del TSC determinó que en el 2012, el 
IHSS adquirió 10 ambulancias hechizas y 

sobrevaloradas a L. 13 millones en total a L 1.3 

millones cada una, cuando el precio en el 

mercado solo costaban L 500 mil.



9 problemas

1.Venta de ambulancias hechizas es un 

daño al pueblo  

• Pérdida de 8 millones para el IHSS que causa que 
la: 

1. Población no reciba atención de ambulancias 

calificada, dejando a cientos de pacientes entre 

la vida y la muerte. 

2. E impide poder invertir en otras necesidades 

reales y urgentes del país. (Equipo, mas 

ambulancias, medicamentos…)



1.Venta de ambulancias hechizas un 

daño al pueblo  

AMBULANCIAS HECHIZAS TECMA AMBULANCIAS EN EL MERCADO

Realmente eran busitos de transporte adaptados



2. Soborno para agilizar pagos

• El exgerente de compras del IHSS 
Ramón Bertetty por aprobar en el 

2012 la compra de “ambulancias” 

adjudicadas a la empresa TECMA, 

recibió a cambio, un soborno de 4.6 

millones de lempiras.

• En julio de 2015 se celebró el 
juicio oral en contra de Bertetty 

por los anteriores delitos en el 

que se le encontró culpable y por 

ello fue condenado a siete años de 

prisión.



3. TECMA sigue vendiendo 

• Después de la estafa al IHSS, entre 2011 y hasta 2016, 
TECMA recibió  83 millones de lempiras por  contratos 

con la Secretaría de Salud y la Comisión Permanente de 

Contingencias (Copeco), de acuerdo al registro del 

Sistema Integrado de Administración Financiera (Siafi), 

de la Secretaría de Finanzas. 



• En total de 2009 al 2016 TECMA ha recibido segun el 

Siafi de 2009 a 2016, 176.5 millones de lempiras ($7.5 

millones) por venta de productos médicos con esas dos 

entidades estatales. 

• La Ley de Contratación del Estado no establece ninguna 
prohibición para que las instituciones públicas 

contraten a empresas que han cometido fraude contra el 

gobierno.

3. TECMA sigue vendiendo 



Luego de que el TSC 

publicara el informe, en 

2013, TECMA comenzó a 

registrar una reducción 

de ingresos por ventas de 

productos médicos a la 

Secretaría de Salud, pero 

Copeco se convirtió en su 

comprador más importante.

SIAFI no encontró 

pagos a TECMA en 

2017.
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3. TECMA sigue vendiendo 



4. Empresas familiares también 

venden



• Existen otras dos empresas más, “Grupo Técnico y 

Rentamedic”, relacionadas familiarmente al 

empresario Raúl Alvarado Lagos, es decir creadas y 

dirigidas por sus hijos y esposa. La herramienta 

“Empresas 

Abiertas” logró 

encontrar 2 

empresas mas 

ligadas 

familiarmente a 

TECMA 

4. Empresas familiares también 

venden



5. Sobrevaloración

Entre el 2011 y el 2017, TECMA y otras empresas familiares, vendieron equipos 
médicos a los Hospitales San Filipe, Tórax y Escuera que, en 42 casos diferentes 
analizados por Revistazo, aparentan haber sido sobrevalorados en hasta 325%.



6. Fraccionamiento

Se otorgaron 24 licitaciones privadas por valor global de L 6.5 millones entre 2009 y 2017.
Dichos procesos pudieron ser  8 licitaciones públicas. 



7. Las mismas empresas participando a 

la vez

Participación 

en multiples 

empresas de la 

misma familia 

en los mismos 

procesos de 

contratación. 





Dos exdirectores de la ONCAE, especialista en Cy C, especialistas jurídicos en 
general , Dirección de Transparencia y equipo técnico. 



1. Venta de ambulancias hechizas es un daño al 

pueblo

2. Soborno para agilizar pagos

3. Empresa que vendió mal al IHSS siguen vendiendo 

al Estado

4. Empresas familiares también venden

5. Sobrevaloración

6. Fraccionamiento

7. Empresas familiares que participaron a la vez

QUEMADOS Conclusiones / Recomendaciones



• Promoción de la creación de listas negras para empresas con 

irregularidades.

• La ONCAE debe tener en consideración este tipo de irregularidades en 

la propuesta de reforma o creación de una nueva Ley de Contratación 

del Estado.

• Se debe investigar por parte del MP los aspectos 
mencionados y derivar las responsabilidades que 

correspondan. 

• Fomentar el control interno en la instituciones públicas. 

• Debe usarse “Empresas Abiertas” como instrumento de apoyo 
por parte de usuarios del gobierno, privados nacionales e 

internacionales y otros.

QUEMADOS Conclusiones / Recomendaciones



¡Investigue usted!

socios.empresasabiertas.com

QUEMADOS Conclusiones / Recomendaciones


